Sponsors Checklista: Samtal 1 - Licensskrivning
Uppstart pa Produkterna

Distributorens NamN: ......ooveeev e Tl e,

Distributorens ID-NUMMET: .......oovveeeeeeee e

O Fyllidistributorsavtalet - datum: ..........c.ccooeveinnnnn OBS! fyll i ID-nr ovan

O Gaigenom startpaketets innehall

Distributdrens uppgifter till nista gang - i vantan pa att bli registrerad:

Ga igenom Hur man anvander produkterna

- Peka ut vikten av att anvéanda Produkterna seriost!
Hamta dina argument fran: www.herbasupport.se/kom_igang
t.ex. ... lattare ndr omgivningen "ser med egna 6gon"..., 0sv.

- Ga igenom "Produktuppféljningsschema' som finns i *"Mail 2"
- Tareda pa ""Nar tanker du borja?"... att anvanda Produkterna? (datum in ovan)
Vagt & Matt sig - datum: ..........ccoeevveeenens Fyll i Produktuppféljningsschemat
Tagit ett Foto - datum: ........ccccoevvvivnnennne
Titta och 18s i “Manualen”/Affirsadminstrationsboken
Titta och 1&s i Broschyrerna
Tittapa DVD:n i IBP't
Paminn om att ""Posta Distributérsansokan idag!" (om regisreringen inte gjordes online)

o000 000o

Bestam tid for Uppfoljning av Distributérens produktanvandande som en "Kund", med ett
eget ex av "Produktuppfoljningsschema" (bada har alltsa var sitt ex.) datum: .......................

U

""Mail 2" (skicka om du inte redan gjort det) - datum: .............cceveeneen.

U

""Mail 2b" (nar du ser att Distr. ar regisrerad) - ga vidare till Samtal 2

Fragor att ta upp vid nasta samtal med din Distributor:

OBS! Skicka INTE "*Mail 3" innan Distributéren har blivit registrerad!


http://www.herbashop.se/

Sponsors Checklista: Samtal 2 - Inslussning
Nar Distributér ar registrerad

DL 1(0] 1 4 LT

O Gaigenom alla fragor rérande Samtal 1. Se till att allt har blivit gjort.

For Distributdren att gora till nasta gang:

O Anvanda produkterna serigst!

O Ga igenom Herbalife’s Supportsidor & skaffa PIN
www.myherbalife.com - ring Herbalife (020-088 4652) for att tilldelas PIN direkt
www.herbalifecentral.com - samma PIN som till myherbalife.com
www.myherbalifeshop.eu/sw - separat PIN som ocksa begares per telefon

O L&sa kapitlet “Marknadsplanen” i din Affarsadminstrationsbok (sid 21).
Vilken rabatt vill du ha?: ..........c.cceee.

U Bekanta sig med www.herbasupport.se - speciellt flikarna:
"Kom lgang", "Produkterna” och "Q&A"

Q Titta pa filmen under fliken ""Produkterna

QO Lasa "Hur Tar Man Produkterna?''under fliken "Produkterna”

U Boka in nasta samtal med din Distributor (tar ca 30-40 min). Datum for samtal: .......................

O Skicka ""Mail 3" - datum: .................

OBS! Skicka inte "Mail 4" forran alla punkterna ovan ar gjorda!
Speciellt: "Anvanda Produkterna" och "Skaffat PIN"

Fragor att ta upp vid nasta samtal med din Distributor:

OBS! Skicka INTE ""Mail 4" innan Distributdren har skaffat PIN!


http://www.myherbalife.com/
http://www.herbalifecentral.com/
http://www.myherbalifeshop.eu/sw
http://www.herbashop.se/

Sponsors Checklista: Samtal 3 - Uppstart

Satt Mal och Forstad hur vi far betalt

U

Datum: ..ocovveeieeieee e

Ga igenom alla fragor rérande Mail 3. Se till att ALLT har blivit gjort.
Ga igenom och samtala om Marknadsplanen - de forsta olika stegen.
Ga igenom och forklara Prislistan - volympoang, rabatter och priser.

Forklara hur man lagger en order: Per telefon (tel: ........ ) eller online med PIN.
Skicka ""Mail 4'* under samtalet - datum: .................

Distrib. funderar vidare pa vad hon sjalv verkligen vill ha ut av livet!

Distributdrens uppgifter till nasta gang:

O Anvanda produkterna seriost!
O Gaigenom Distributérens schema for *Produktskifte’
Printas ut fran: HerbaSupport.se/Kom Igang/Produktskifte
O Lasa om 'Network Marketing' under Herbalife / Affarsmojligheten - pa HerbaSupport.se
O Goraallt pa 'Uppstartsplanen’: HerbaSupport.se / Kom Igang / Basta Borjan / Seniorkonsult
Q Valja minst 3 'DMO’ - dvs Distributéren "bestaller" material av dig infér ndsta samtal!
(Finns att spara och maila fran: SeniorKonsult-steget; Rekrytering / DMO-Plan...)
O Boka in nasta samtal med din Distributor. Datum for samtal: ..........ccooceviiiiinnnnn.
Ovning:
Varfor blev du Herbalifedistributér? Vad vill du ha ut av din verksamhet? Valj minst 3 starka
anledningar.
1.
2.
3.

Hur mycket vill du tjana de forsta 30 dagarna?

Hur mycket vill du tjana efter 12 manader?

Hur mycket tid kan du sétta av och nar?



Sponsors Checklista: Samtal 4 - DMO-Plan

Gor en Plan fér att Komma Igang

Datum: ..ocovveeieeieee e

O Gaigenom alla fragor rérande Mail 4. Se till att ALLT har blivit gjort.

O Gaigenom materialet till Distributérens val av 'DMO" - som fas av Dig / Sponsor
Distrib. ska redan ha mailat dig ang. det material han/hon har valt att bérja med.

O Gor en Plan tillsammans med Distributor for hur han/hon ska sétta valda DMO i verket.
Diskutera utifran hans/hennes svar p& Ovningen vid férra samtalet om/hur du som
Sponsor kan vara till hjalp.

Som Sponsor bor du sjalv studera "DMO-Plan for ny Distr" under fliken "Rekrytering" pa
hemsidan for Seniorkonsulter; www.sk.herbasupport.se

Distributdrens uppgifter "Att Gora" framat:

O Anvand produkterna seriost!
O Verkstall Planen!
QO Anmalasig till ett STS —datum: .........ccceeneenee.

Q Skicka ""Mail 5" - med "Att Gora - Kom Igang"

OBS! Skicka inte Koden forran alla punkterna ovan ar gjorda och din
nye Distributor har kvalificerat sig till SeniorKonsult!

O 1l:aorderndrlagd - datum: ......ccccooooiiieieiiierene. Antal vp: oo,
O Seniorkonsult-volym uppnadd - datum: ........................ ANtal VP:
O Skickat KOD till HerbaSupport/Néasta Steg - datum: ..........c.ccoeevveveiiennnns

(Skapa eget mail - enbart om order ar +500 vp inom en manad!)

O Borja utbildningen pa HerbaSupport.se under fliken; ‘Nésta Steg / 35%'

U Boka in nasta samtal med din Distributér, som guide och mentor under 'Nésta Steg'.

Datum for samtal: .........oooovvveveeeien,

Harifran tar Du sjalv 6ver och hjalper din Distributor i det tempo han/hon vill ha, enligt den
plan som stakas ut pa HerbaSupport.se.



