Bilaga till: Mail 4

Att Gora - Uppstart

Satt mal och forstd hur vi far betalt

Q Gaigenom alla fragor rérande bilaga: "Inslussning™ (Mail 3). Se till att allt har blivit gjort.

Det dr sagt att for att beméstra nigot krdvs 90% “Varfor” och 10% “Hur”. Vi kommer steg for
steg att lara dig allt om Hur du bast kommer igang. Ovningen nedanfor handlar om Varfor du
arbetar med Herbalife och vad du har for drémmar och mal med din nya verksamhet.

Detta ar kanske lite ovant till en borjan eftersom manga av oss fick vanja oss av med att drémma
nar vi kom in i arbetslivet... omedvetna om att vi som anstéllda faktiskt bygger pa nagon annans
drom — chefens. Men nu &r det dags att fundera dver vad du sjéalv verkligen vill ha ut av livet!

U

Gor dvningarna har nedan. Definiera varfor du vill arbeta med Herbalife. Delge Sponsor.

U

Sitt ihop ditt *Produktskifte’. Du hittar ett schema for "Produktskifte” pa HerbaSupport.se
under fliken "Kom Igang".

O Las sidan “Network Marketing” under fliken "Kom Igang" pa HerbaSupport.se
O Gor allt pa 'Uppstartsplanen' och det som star under fliken: "*Kom Igang" pa HerbaSupport.se.

U

Be din Sponsor om material och manus till de val av 'DMO" som du gor pa
HerbaSupport.se/Kom Igang/Basta Borjan/Skaffa 2 Kunder... fore nasta samtal!

O Boka in nasta samtal med din Sponsor. Datum: .............ccce.ee.

Ovning:

Varfor blev du Herbalifedistributér? Vad vill du ha ut av din verksamhet? Valj minst 3 starka
anledningar.
1.

2.
3.

Hur mycket vill du tjdna de foérsta 30 dagarna?

Hur mycket vill du tjana efter 12 manader?

Hur mycket tid kan du sétta av och nar?




